
2026年度 南丹地域ビジネスサポートセンター

セミナー開催日

主催：南丹地域ビジネスサポートセンター
後援：亀岡市・南丹市・京丹波町

亀岡商工会議所・南丹市商工会・京丹波町商工会

開催時間　各日10:00～17:00（昼休憩1時間）

会場　南丹市商工会八木本所
（京都府南丹市八木町八木東久保 28-1）

2026年

12/5
㈯

12/12
㈯

12/19
㈯

12/26
㈯

受講料
無料

定員
20名
※申込先着順創業

セミナー

地域資源を利活用！移住・定住して創業！
起業に必要なポイントを名物講師があなたに伝授！

受講生募集
対象者：創業後5年以内の方、創業をお考えの方

2025年度
創業セミナー受講生

斯波淳二 様
（京都美山 油屋七福尋）

2026年12月
オープン予定

本セミナーは「特定創業支援等事業」に位置付けられており
修了された方には下記の特典がございます。
①会社設立時の登録免許税の軽減
②創業関連保証の特例
③日本政策金融公庫新規開業資金の貸付利率
の引き下げ

※①・③は、亀岡市以外で創業される場合は
適用されません。

詳細はQRコードより亀岡市HPをご確認ください。

なお、本セミナーの受講により小規模事業者持続化補助金
〈創業型〉は亀岡市以外の自治体で創業される際にも申請いた
だけます。

●セミナー修了者への特典●

〈亀岡市HP〉



2026年度　南丹地域ビジネスサポートセンター　創業セミナー〔申込書〕
ふりがな TEL
氏　名 年齢

住　所

創業予定

連絡先

Email

事業内容年　　月・未定・創業済
（創業予定地　　　　　　　　　　　　　）

FAX

※携帯会社のキャリアメールは動作不良が起こる可能性がありますので、キャリアメール以外をご記入ください。

※ご記入いただきました個人情報は、セミナー運営以外の目的で使用することはありません。

申込先 お申し込みはQRコードまたはFAXでお願いいたします。

●FAX 0771-42-5734（南丹地域ビジネスサポートセンター事務局〔南丹市商工会〕）
●QRコード　右のQRコードからお申し込みください。

※用紙は切り取らずにこのままFAXしてください

先着定員20名程度

●創業セミナーカリキュラム●

平成5年、大学を卒業後、一般企業を経て平成13年に経営コンサルタントとして独立、
現在に至る。
小売業、サービス業を中心とする経営コンサルティング、マーケティング、経営戦略、
ビジネスプラン等を得意とする。中小企業診断士　1級販売士　2級知的財産管理技能士

講師 伊吹秀之氏

南丹地域ビジネスサポートセンター事務局〔南丹市商工会〕
〒629-00141 京都府南丹市八木町八木東久保28-1　TEL 0771-42-5380

お問合せ

はじめに　創業の心構え
経営者になる、創業で多い失敗とは
創業で成功するための準備をする
１．経営理念

何のために経営するのか？
経営理念で思いを伝える

２．SWOT分析（外部分析）
機会は何か？　脅威は何か？
マクロ環境とミクロ環境で考える

３．SWOT分析（内部）
強みは何か？　弱みは何か？
強みを見つける

４．強みを広げる
顧客が魅力を感じる強みを知る
強みを具体的にする

５．強みを決める
使えない強み、使える強み
一番の強みは何ですか？
【グループワーク】

６．顧客・競合
ターゲット顧客を絞る
競合を分析して差別化する

７．マーケティング①（ブランド戦略）
ブランドで選ばれる理由をつくる
ブランドで個性をアピールする

８．マーケティング②（製品戦略）
看板商品を決める
情緒的価値をアピールする

９．マーケティング③（価格戦略）
商品・サービスの価格を決める
決済方法を決める（現金orキャッシュレス）

10．マーケティング④（プロモーション戦略）
顧客に知ってもらう
創業で取組みやすいプロモーション

11．マーケティング⑤（チャネル戦略）
どのように届けるのかを決める
店舗の立地

12．マーケティング⑥（４P戦略）
マーケティングをバランス良く構成する
ターゲット顧客に適合させる

13．経営計画まとめ
経営計画をまとめる
整合性・一貫性を確認する

14．売上と費用
多角的に売上を予測する
開業費用と毎月必要な経費を求める
資金を調達する
【先輩創業者の体験談】

15．創業の手続き
健康保険・年金、事業の許認可、開業届、
確定申告、インボイス制度、雇用

16．プレゼンテーション
プレゼンテーションの準備をする
【プレゼンテーション】

12/5㈯

※10:00～17:00　休憩1時間含む

12/12㈯

12/19㈯ 12/26㈯

1日目 事業環境を把握する、強みを見つける ２日目 事業の骨格を決める、売れる仕組みをつくる①

３日目 売れる仕組みをつくる②、経営計画をまとめる ４日目 お金を管理する、事業を魅力的に伝える


